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McDonald’s se da un festin

La crisis dispara un 80% los beneficios mundiales de la franquicia de comida rapida. La filial espanola cierra el
ejercicio 2008 con un incremento del 7% en su facturacion y la perspectiva de haber creado 2.000 empleos

AGENCIAS | TARRAGONA

cDonald’s Espaiia ele-
v6 alrededor del 7%
sus ventas en Espana

en 2008, que sumaron 755 mi-
llones de euros, indicé la pre-
sidenta para Espana del gru-
po de comida rapida, Patricia
Abril.

La compaiiia mantuvo ade-
mas su politica de apertura de
nuevos centros, con la puesta
en servicio de 17 restaurantes,
y confia en mantenerla en 2009,
para cuando estima que inau-
guraran una cifra similar de es-
tablecimientos. McDonald’s
calcula que, en el conjunto de
los dos ejercicios, habra gene-
rado unos 2.000 nuevos em-
pleos en Espaiia, segiin sub-
ray6 Abril.

En la actualidad, la ca-
dena de comida rapida
cuenta en Espaina con una
plantilla de unos 19.000
empleados y con unos
396 restaurantes (un
80% en régimen de
franquicia), que reci-
ben unos 200 millones
de visitas al afo.

«McDonald’s ha ce-
rrado un buen aio,
quiza somos mas re-
sistentes a las cri-
sis que otras mar-
cas. Dicen que la com-
pania se beneficia de
la crisis, pero McDo-
nald’s lleva en un
crecimiento sos-
tenido durante
los altimos
aflos», explico su
presidenta en Espa-
na.

Segtin Patricia Abril, la
cadena de comida rapi-
da estd aumentando su
participacién de merca-
do, pese ala actual coyun-
tura en que «evidentemen-
te el mercado en general se
estd resintiendo y se ha visto

una bajada de visitas en gene-
ral al mercado de la restaura-
cion».

‘Buena opcién ante la crisis’.
La presidenta de McDonald’s Es-
pana atribuye este hecho a «to-
do lo que la compaiiia ha ido
construyendo en los dltimos
anos en cuanto a productos de
calidad, inversi6n en la remo-
delacién de restaurantes para
que sean sitios mas agradables
(en 2009 habra remodelado el
40% de los que tiene en Es-
pana) y la asequi-

bilidad, fac-

tores

que forman parte de los valo-
res de la marca y que en esta
coyuntura econémica adquie-
ren mas fuerzan.

«En épocas de crisis no se
cambian las estrategias, al con-
trario, es cuando se reafirmany,
indicé Abril, por ello, asegurd
que McDonald’s «seguira apos-
tando por los valores de siem-
pre: calidad, servicio y asequi-
bilidad».

«A pesar de la crisis segui-
remos fieles a la estrategia de-

finida. Uno de los valores que
tenemos es la asequibilidad, y
seguiremos trabajando para
que sigamos siendo una muy
buena opcién en los momentos
de crisis», concluy6 la presi-
denta de McDonald’s Espana.

Mas empleos en Europa. A es-
cala global, la multinacional
estadounidense cosech6 el
pasado 2008 unos mas que
notables resultados, con un in-
cremento de las ventas del
80%. «2008 fue un ano
potente

pa-

ra McDonald’s. La media de
clientes servidos cada dia au-
mento hasta los 58 millones»,
aseguré su consejero delega-
do, Jim Skinner, al presentar
los resultados de la firma.

McDonald’s aprovechara
la actual coyuntura econémi-
ca para expandirse e inverti-
ra 2.100 millones de délares
en 2009 para abrir 1.000 res-
taurantes en todo el mundo.
De éstos, 240 restaurantes y
400 McCafes se abriran en Eu-
ropa, donde la firma genera-
ra 12.000 nuevos puestos de
trabajo.

La cadena estadouniden-
se obtuvo el pasado afo 4.313
millones de délares de be-
neficios frente a los
2.400 millones de 2007
y sus ingresos au-
mentaron un 3%
hasta sumar 23.522
millones de déla-
res. No obstante, la
compaiiia logro re-
cortar un 10% sus
gastos y costes
operativos, que
sumaron
17.079 millo-
nes.

El peor tri-
mestre para
McDonald’s fue el
cuarto, cuando
los beneficios de
la cadena de co-
mida rapida caye-
ron un 23% respec-
to del mismo pe-
riodo del ano
anterior. No obs-
tante, ello se de-
be a que en 2007
tuvo un benefi-
cio fiscal de 33
centavos por
accion sin el cu-
al hubieran su-
mado aquel afio
73 centavos por titu-
lo frente alos 87 de
2008.

GCD ha decidit posar a I'abast
dels seus clients una série de
nous ajuts | serveis per tal de
fomentar les seves relacions i
facilitar i aproparse al client en
la mesura de lo posible.

La sala técnica multi funcio-
nal és un dels nous serveis
que ofereix GCD. Una sala diri-
gia als professionals de I'arqui-
tectura, del disseny d’interiors
i altres especialitats d’aquest
sector. La sala estara habilita-
da per realitzar presentacions
de projectes (connexié des de

qualsevol ordinador al plasma
que presideix la sala), q ualse-
vol reunié amb disposici6 total
del material de mostra que te-
nim al nostre abast (una gran
llibreria especialitzada, dife-
rents catalegs de les marques
més importants en il-lumina-
ci6, mobiliari interior/exterior,
recobriments de parets i terres,
material sanitari,etc; i una in-
finitat de mostres reals de ma-
terials) i fins i tot una cuina mul-
ti funcional per cobrir qualse-
vol necessitat durant

Nous ajuts i serveis a GCD

I’esdeveniment. Una sala total-
ment equipada i a la vostra dis-
ponibilitat. GCD també facilitara
i apropara als seus clients els
nous ajuts a la rehabilitacio
d’habitatges proposats per la
Generalitat de Catalunya. Els
ajuts per la rehabilitacié con-
sisteixen en subvencions a fons
perdut d’un percentatge del
cost de les obres i préstecs
protegits. Per a més informa-
ci6 consultar a la web
www.grupged.com o trucar al
telefon 977 24 33 64.

Sala habilitada per realitzar presentacions de projectes. DT
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